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Dopis ¢tenaram k jiz tietimu vydani:

Jezdim kazdy den metrem a vidim rano smutny lidi, ktefi jezdi do prace, kterd je nebavi a
jesté do ni musi dojizdét, protoze sloZzenky se kazdy mésic platit musi. Nékdy mi pfipada,
Ze slovo budoucnost znamend park plny LCD obrazovek s projekci kvétin a listi, protoze
to bude levnéjsi, nez kropit vodou travnik. Klasické hodnoty jako laska, pratelstvi, rodina
ustupuje do pozadi, svétu vladnou komercni zajmy, presto tvrdime, Ze Zijeme v moderni
dobé. Zacina to uz ve skole, kde nds uci soupereni, misto spoluprace. Pokracuje to
nastupem do zaméstnani, kde muze pfijit $éf jednoduse se slovy: Mate padaka! Scénar je
dany - dobra skola ti pomuze k lepsimu Zivotu. Nejlepsi véci jsou zadarmo.

Délej, co vsichni chtéji, a staneS se figurkou na hracim poli. Vysledek - budes
pravdépodobné resit ty samé problémy jako vétsSina ostatnich lidi. Druhd mozZnost, ta
obtiznéjsi: Jdi si za svym cilem a bojuj, bud’ original a i presto, Ze té nékteri nebudou
obcas chapat, budes si moct jednou fict: Zil jsem tak, jak jsem chtél....

Nas mozek a jeho zaZité vzorce nds obelzou na dlouhou dobu. Dostaneme ,,dobrou” a
jistou praci, podafi se nam ziskat hypotéku na byt ¢i vysnény diim, rodina nam prikyvuje
a vsichni kolem nds délaji totéZ — jsme ,normalni“.

Timto myslenim vSak nikdy neuteceme pred hrozbou necekaného vyhazovu a ani
nevydélame dostatek penéz. Tomu, ¢eho je na trhu hodné, se automaticky snizuje trzni
hodnota. Ten, kdo dodrzuje STATUS QUO, bude vidy lehce nahraditelny.

Tato kniha Vam poskytne uceleny pohled a souvislosti, od prvni az do desaté kapitoly si
budete pfipadat, Ze hovotim o Vasem Zivoté, je to systém, ktery ovlivriuje nas vsechny.
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Claudio Depeyrac

Vybocuj z davu, budes$ potrestan!
Jiz brzy spustime vlastni klub.

www.depeyrac.com
Vice nez 3 tisice prodanych kusti v €R!
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K prodeji také jako E-KNIHA.

databook.cz

O autorovi

Autor pochézi z Ceské Lipy, kde prozil vétdinu svého Zivota. Po studiich se
odstéhoval do Prahy. Od roku 2008 se pohyboval ve finanénim sektoru,
zaCatkem roku 2011 zalozil spole¢né s dalSimi spolecniky investicni klub.
Jednalo se o prvni Cesky klub, jenz byl zamérfeny na investice do zacinajicich
firem. Zde se autor setkaval s ceskymi multimilionafi, ktefi na rozdil od
béznych bankovnich investic hledali ty alternativni.

Klub sdruZoval také zacinajici podnikatele. Kombinace zacatec¢nik( a zkusenych
hracl umoznila velmi dobrou pozorovaci pozici pro konkrétni srovnani. Béhem
dva a pul roku se do klubu registrovalo vice nez 300 investor( a proslo jim pres
500 nejriznéjsich podnikatelskych zamérQ. PFfi patrani po pfic¢inach castého
neuspéchu zacinajicich podnikatell (40% firem zkrachuje prvni rok) dosel
autor ke zjisténi, ze velka ¢ast dnesni populace je bohuzel obéti soucasného
systému (Spatné vzdélani, nedostatecné informace, dluhy, dezinformace v
médiich, nedostatek ¢asu apod.). Spousta lidi proto dnes zakonité nemuize byt
Uspésna, i kdyZ se velmi snazi.

Nameét na knihu vznikl zcela ndhodou, 28. ¢ervence roku 2012 si autor pretrhl
Achillovu $lachu pfti fotbalovém zépase, posléze byl sedm mésict v domacim
|éCeni a nemohl sam chodit. Tento ¢as vyuzil k zamysleni se nad svym Zivotem
a také nad dnesnim svétem. Sestnacty den po navratu z nemocnice zacal psat.

Celd tato zména byla tak intenzivni, Ze autor hledal vychodisko z celé situace.
Najednou se v ném probudila silna potfeba a touha lidem néco sdélit. Pivodné
se mélo jednat pouze o cca dvacet stranek, kniha ho vsak velmi brzy naprosto
pohiltila.
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Setkaval se s nejbohatsimi lidmi z CR. Zddny AMERICAN
DREAM. Zadejte skuteény pfibéh z Prahy!

Posléze prodal svlj obchodni podil v investiénim klubu, opustil byt na
Vaclavském namésti a na cely jeden rok si vzal volno. Na ¢as se odstéhoval

www.ukradenypotencial.cz

zpét do Ceské Lipy, kde v piitomnosti nejblizsich dokonéil svou knihu. Po
dopsani nadobro opustil klasické spolecenské idedly a vytvofil si své nové,
vlastni a prijal umélecké jméno Claudio Depeyrac.

Prectéte si také hodnoceni ¢tenard.
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Podékovani

Dnes ma kazdy malo Casu na své vlastni véci, o to cennéjsi je Cas, ktery ndm
nékdo vénuje. Ja jsem mél to Stésti, kolem mé jsou lidé, ktefi se rozhodli mi
¢ast svého Casu vénovat, nebyt takovychto lidi, svét by nepoznal mnohé
objevy a vlastné ani tato kniha by neexistovala. Byla to velmi plodna
spoluprace, a tak bych chtél nékolika lidem osobné a upfimné podékovat za to,
Ze existuji a Ze mi umoznili béhem mého kratkého lidského Zivota s nimi stravit
urcity ¢as, Ze mi dali Sanci poznat je bliZze a objevit tak mezi nimi nové pratele.

U nékterych lidi, ktefi mé v Zivoté obohatili, zndm jména, u jinych ne,
nemam zde vsak tolik prostoru podékovat vSem, mohu vSak podékovat tém
nejblizsim, ktefi hrdli tu nejvétsi roli v mém Zivoté a zaslouzili se pfimo o to, ze
jsem mohl napsat tuto knihu. Tim nejduleZitéjsim je samozfejmé rodina, moje
matka je Zena s Zeleznou vli, kterd cely Zivot pracovala a vidy ji leZelo na
srdci, abychom ja o moje sestra méli hezké détstvi a dobre se udili. Jako kazda
spravna mama chtéla pro své déti to nejlepsi, byla vidy na blizku a pomahala,
jak jen nejlépe mohla. Spolu s jejim pritelem dokazali vytvorit fungujici rodinu,
za tuto celou a laskyplnou péci Ti patfi velké diky, mamil

Dale jako prvnimu chci podékovat Michaelu Pribylovi, svému
dlouholetému kamarddovi, zndme se uz od prvni tfidy zakladni skoly, on je ten
clovék, ktery, i kdyby kdokoliv fikal , kasli na néj," tak by se nikdy neotocil zady.
Casto jsem utikal od rGznych probléma, jako mlady ¢lovék, ktery po $kole
nevédél, co ho cek3, jsem byl vdécny, Zze mam ve svém okoli nékoho takového.
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Na zacatku mé cesty jsem se potkal s Michaelem Jindrou, ¢lovékem, ktery
pUsobil velmi konzervativné a pracoval ve stejné poradenské spolecnosti.
Pamatuji se, Ze neustdle néco pocital, na vSechno mél hromady tabulek a mé
tim pékné Stval, travil tim tolik Casu, Ze jsem se obaval, Ze se nebude moci
vénovat prodeji. Neustdle odmital délat nekoncepcni a bezmyslenkovité véci a
nakonec to byl pravé on, ktery mé pfivedl na odlisny zpUsob, jak o vécech
premyslet, jak je duleZité znat podstatu véci a védét, co vlastné ¢lovék déla.
Také to byl on, kdo mé presvédgil, abych se spolu s nim odst&hoval z Ceské
Lipy do Prahy, kde zacala zatim nejpodstatnéjsi ¢ast mé kariéry. Nebyt jeho,
tak by se pravdépodobné mnoho véci nestalo a mUj Zivot by se tak odvijel
uplné jinak.

Nemohu zapomenout také na Ladu Duska, pocitaCového programatora s
vice jak 10letou praxi, ktery po dlouhém vdhani dal inzerdt na prodej
Lamborghini Gallardo a od té doby jiz neprestal byt s nami v kontaktu. Nebyt
jeho, v Zivoté bychom nezacali podnikat, nebot jsme vibec nic netusili o
ziskavani zdkaznikG pomoci internetu a jeho moznostech. S Ladou jsme se za
ta léta velmi sbliZili, prokazal, Ze se na néj ¢lovék mize doopravdy spolehnout,
vznikla velka vzajemna diveéra a dnes patfi mezi mé nejlepsi pratele.

Velké podékovani patti také Petru lJirGtkovi, vrcholovému manaZerovi se
zkuSenostmi z velkych nadnarodnich firem, ktery jak financemi, tak i svymi
zkusenostmi pomohl k rozvoji nasi firmy.

Nakonec k nam pfisel Ondfej Zaruba, neuvéfitelné silny clovék v
matematickych operacich, ktery si s funkcemi v Excelu hraje stejné bravurné,
jako kdysi Michael Schumacher se soupefi ve Formuli 1. Diky Ondrovi jsem
oteviel oCi, prestal véfit financnim institucim a jesté vice se dozvédél o
problematice tykajici se finan¢niho trhu, jeho diskuze, nazory a veskeré
podnéty plynouci z nasi spoluprace mne neskutec¢né posunuly vpred.

Tito lidé byli u zrodu... nebyli to kolegové ani spolupracovnici, ale skutecni
pratelé a to bylo na tom celém to krasné.

Po dopsani knihy jsem hledal ¢lovéka, ktery by mi pomohl s jeji finalni
upravou. Nehledal jsem pouze nékoho, kdo umi bravurné ovladat ¢esky jazyk,
takovych lidi je mnoho! Hledal jsem nékoho, kdo zarover také bude rozumét
tomu, o ¢em pisi, ke komu mam ddvéru a zaroven to vlastné bude pro mé
Uzasna zpétna vazba, Ze jsem se skutecné rozhodl pro dobrou véc.

Kdysi jsem na Skole psal Uvahu, téma znélo: Jaky by mél byt idealni ucitel?
Po dopsani jsem to celé potrhl slovy ,vynikajici ucitelé by neméli pouze
dotycného néco ucit, ale byt urcitym vzorem a umét studenty inspirovat.” A tak
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se v mém pribéhu objevuje Lenka Brychova, ma uditelka ceského jazyka ze
stfedni skoly, pod jejimz vedenim se i ti nejproblémové;jsi studenti ménili na
kultivovana lidska stvoreni a spolupracovali. Moji spoluzdci ji netekli jinak nez
pani tridni, i pfestoZe jsme méli jiného tfidniho... To vystihuje, jaky vyznam pro
nas vSechny Lenka méla.

Byla tak vlastné tou prvni osobou, které jsem moji knihu predstavil. Sedéli
jsme spolecné v kavarné Union v Ceské Lipé a vypravél jsem ji, co se vSechno
za téch par let od Skoly v mém Zivoté uddlo a o ¢em tato kniha pojednava. Byl
to prvni dualezZity krok a také velkd zkouska, na zacatku je vzdycky jakykoliv
projekt rizikovy, cesta k cili je velmi dlouhd, trnitd a spousta lidi vam bude
fikat, jak nic vlastné dneska nema cenu délat, takovych uz bylo apod. V tomto
Case je pravé tolik dilezité, na jaké lidi narazite, velmi jsem si proto pral
spolupracovat pravé s Lenkou a nakonec jsem mél to Stésti!

Vidéla jsem, Ze je to pro Tebe natolik dileZité, Ze se prosté nedalo
odmitnout, “ rekla pozdéji.

Po delsi dobé to byl pro mé vlastné prvni pozitivni signal. Lenka kdysi z
vlastni inciativy zavedla na Skole vyuku medidlni vychovy, aby chranila
studenty pred medialnim svétem a vsemoznymi formami reklam.

Ponuré vecery daly vlastné Zivot této knize a odstartovaly udalosti, jez mé
prinutili psat a sdilet cely pfibéh, dostalo se mi pozitivnich zprav a podpory,
dostavil se pocit potfebné sebejistoty.

Kdyz jsem chodil o berlich tou nasi malebnou Prahou, nakupoval v
obchodé, vyuZival sluzeb metra, tak jsem potkaval stovky lidi a od rady se mi
dostdvalo specialni pozornosti. Poustéli mé sednout si na volné misto, ¢asto se
i usmali a dali se do reci. Cizi lidé, které jsem pokladal za skutecné cizi, vlastné
ani tak cizi nebyli... Dékuji Vam, obCané této zemé! Dékuji Vam, cizi lidé!

Dékuji také svym obchodnim partnertim. Viem
umélcum, ktefi néco tvori, aby byl svét krasnéjsi.
Vsem, kteri Sitfi tuto knihu...



http://bit.ly/1bqg4oI
http://bit.ly/1bqg4oI

Zaméstnani Vam vezme mnohem vice :
casu a energie, nez kolik ve skutecnosti < POTENCIAL
dostanete penéz. ~ (Vzudio Pepegrac i

UKRADENY OBJEDNAT
U

1

Jak to vsechno zacalo

V rdmci své podnikatelské Cinnosti jsem se Casto setkaval s lidmi, ktefi chtéli
zacit podnikat a obraceli se na nds se svymi podnikatelskymi zaméry. Tito lidé
byli vice ¢i méné ambicidzni, aviak mnoho podstatnych véci jim chybélo.
Postupem casu jsem Zzjistil, Ze to vlastné ani neni jejich chyba, ale chyba sys-
tému, v kterém Zijeme. Veskeré véci, které se ndm v Zivoté déji, jsou jen
vysledky souvislosti mnoha aspektd, které na sebe vzajemné plsobi. Stejné tak
jako to bylo v mém Zivoté, ndhoda je pouze nepatrny aspekt, ovliviiujici nas
uspéch ¢i nasi budoucnost. Cely moderni svét, ktery si lidstvo vytvorilo, se
chova podobné jako ekosystém v prirodé, kazda pricina vyvolava dasledky, ty
vyvolavaji dalsi pfi¢iny a dalsi ddsledky, tyto jednotlivé aspekty poté na sebe
vzajemné pUsobi a ovliviiuji se. Spousta lidi tak dnes ani vlastné nevi, Ze
nemuzou byt Gspésni, i kdyZ se hrozné moc snazi.

Patral jsem po vzdélani o podnikani, nenasel jsem vsak knihu, ktera by tyto
souvislosti popisovala. Casto tyto knihy byly zaméreny spise na konkrétni véci
typu: jaky by mél ¢lovék byt, jak motivovat lidi, jak byt Uspésny apod. Témér
vzdy vsak tyto knihy opomijely hlavni aspekt, jako je vliv systému (soucasné
doby), v kterém Zijeme, a také se nezminovaly o souvislostech mezi mnoha
dalsimi aspekty (mysleni lidi, rychlost nasi doby, ovliviiovaci faktory apod.).
Mnoho zndmych knih bylo napsano i vice jak pred 60 lety, avSak doba se od té
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doby vyrazné zménila a zrychlila a spole¢né s ni také lidé. Mnoho véci, které
fungovaly tehdy, dnes jiz funguji pouze z¢asti nebo vibec. Informace obsazené
v této knize jsem ziskal dlouhym badanim, znacnym casem stravenym
hledanim informaci a konzultacemi s Uspésnymi lidmi, abych posléze zjistil, jak
tyto véci doopravdy funguji a dokazal je jednoduse vysvétlit. Veskeré tyto véci
jsem si dal casem sam postupné do souvislosti, poté se zrodil obraz toho, jak
to celé ve skutecnosti je.

Béhem svého Zivota jsem Casto premyslel o tom, jak vydélat penize, a
stejné jako mnoho lidi i ja chtél byt Uspésny. Jiz od svého utlého véku jsem
touzil byt v né¢em opravdu nejlepsi, a tak jsem ke vSemu také pfristupoval.
Jako kazdy chlapec z naseho mésta jsem se zajmem sledoval televizni hrdiny a
klasické pribéhy boje dobra proti zlu. Byl jsem velmi bystré dité, které se
hodné ptalo a ¢asto jsem tak svym rodi¢im a okoli lezl na nervy. Bylo to pro
mnohé dosti namahavé mi stadle néco vysvétlovat. Mél jsem také dobrou
pamét, takze sledovani film( se mnou znamenalo, Ze jsem vsem dopredu fikal,
co kdo praveé fekne. Na zacatku mou schopnost vSichni ocenili, ale vérte, Ze po
zbytek filmu toho méla vétsina lidi dost. Dnes uzZ vlastné ani nevim, co bylo
spoustéem toho vseho, o ¢em v této knize pojednavam. Pocit toho, Ze mi
néco chybi? Nebo jsem pouze jako maly chlapec citlivéji vnimal rozdily mezi
bohatymi a chudymi lidmi? MoZna to bylo celou spolec¢nosti, kterd nas obklo-
puje a ohodnocuje sldvou a bohatstvim vidy pouze ty nejlepsi.

Do urcité doby clovék véFi a pak prestava véfit, je to proces, ktery se
opakuje, nékdo véfi cely Zivot, nékdo jiny brzy procitne a zjisti aZz moc o
skutec¢ném svété a poodkryje onu pomysinou masku.

Brzy jsem si proSel celou fadou pokust o podnikani, na zakladni $kole jsem
zacal s prodejem pocitacl, pozdéji jsem na stfedni Skole prodaval znackové
obleceni, dovazel telefony z Anglie a Asie, které jsem posléze prodaval na
internetovych aukcich. V poslednim roc¢niku stfedni Skoly jsem vidél, jak maji
absolventi po maturité plni eldnu problém najit si praci, zacal jsem tedy radéji
s praci uz v poslednim ro¢niku mého studia.

Pracoval jsem jako finan¢ni konzultant pro jednu spolecnost, abych mél
alespont néjakou praxi. Po UspéSném slozeni maturitni zkousky jsem se
rozhodoval mezi vysokou Skolou a kariérou, nakonec jsem vybral pravé
kariéru.

Uz tehdy jsem tusil, Ze v pripadé opacné volby by pravdépodobné mezi
mou nejlepsi praxi patfily brigady typu McDonald, doplfiovani regdll ¢i prace
nékde v baru nebo v callcentru, jedina moje vyhoda by tak spocivala v tom, Ze
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bych mél stejné vzdélani jako dalSich 100 tisic lidi, ktefi opousti brany skol kaz-
dym rokem.

Zaméril jsem se tedy hlavné na praxi a pokraCoval jsem v praci
konzultanta. Prace to byla celkem zajimava, ja jsem vsak stale touzil délat
business a jako ¢lovék, ktery radi nékomu, kam ma davat 500 K¢ mési¢né, jsem
si jako businessman opravdu nepfipadal.

Cim dal tim ¢astéji jsem tak premyslel o vlastnim podnikani, bavil jsem se o
tom se svymi prateli, a to byl zacatek této cesty. KdyZz nad nécim premyslite,
musite tuto myslenku pustit ven, jen tak vase myslenka mUZe nabyvat na sile.
Zahy se ukazalo, Ze mQj kamarad premysli jiz néjaky ¢as o nééem podobném.
Zacali jsme se o svych touhdach bavit a vymyslet, v jaké oblasti bychom mohli
podnikat. Napadaly nas vétSinou spiSe hlouposti, které by ostatni mohli
povazovat za ztratu Casu, ale my jsme se tim ucili. Objevili jsme novy svét,
ktery byl pro nds do té doby uzavreny, zacali jsme Cist knihy o podnikani, bavili
jsme se o podnikani, zkouseli jsme podnikat, zajimali jsme se o pfibéhy
uspésnych lidi, to vSe nas neustale posouvalo dal a dal. Nebrali jsme to jako
praci, pro nas to byla zabava a dost mozna i takové nase osobni nabozZenstvi.
Po Case doslo k Uplné zméné naseho mysleni, zacali jsme vice Cist mezi fadky a
premyslet o svété jinak, nez nam bylo dlouho timto svétem predkladano.

Jednoho dne jsem na internetu zahlédl inzerdt, ve kterém nékdo prodaval
Lamborghini, byl u ngj i telefonni kontakt. Rekl jsem si, ten €lov&k bude mit
urcité néjaké volné prostiedky na investovani, nevahal jsem ani chvili, zavolal
jsem na uvedené ¢islo a k mému prekvapeni jsem si s tim panem domluvil
schlzku. Byl to mlady ¢lovék, pocitadovy programator. Z pocatku jsem ho jako
spravny obchodnik snazil premluvit k néjaké té investici, avSak také mé velice
zajimalo, co onen Clovék dél3a, kdo to je, jelikoz jsem se doposud s nikym
takovym, kdo by se ,vozil" v Lamborghini osobné nepotkal.

Byl jsem zvédavy, do té doby jsem znal prostfedi internetu pouze jako
standardni uZivatel, ktery sleduje stranky skrze svij monitor a nijak nad
pocitatovymi systémy nepfemysli. Cim déle jsem tohoto muze poslouchal, tim
vice jsem si zacal uvédomovat, jak internet funguje a jaky nabizi potencial.
Tyto informace se mi v hlavé zacaly spojovat s tim, co uz jsem védél o podni-
kani z knih, a mymi nevydarenymi pokusy. Tento clovék byl podnikavy stejné
jako my, a tak jsme se nakonec domluvili, Ze spolu udélame néjaky business.

Utekly dva tydny, mésic a stale se nic nedélo. Doslo mi, Ze je néco Spatné,
a vzpomnél jsem si na situaci starou zhruba pul roku. V té dobé jsem obvolal
témér vsechny pobocky jedné prazské realitni kancelare a domluvil se zhruba s
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patnacti agenty na spolupraci, spocivajici v dohazovani obchod( s hypotecnimi
uvéry. Vsichni vSechno odkyvali a ja jsem si tehdy fikal, jak budu mit najednou
jisty a dobfe vynosny business, avSak ubéhl pll rok a nepfisla ani jedna
zakazka.

Rekl jsem si tedy, Ze v tomto piipadé to musim udélat jinak, viechno musi
byt promysleno do posledniho puntiku, nestadi pouze oboustranny pfislib,
musime se domluvit na jasnych terminech a na tom nejpodstatnéjsim, Ze se
budeme pravidelné potkdvat a budeme v kontaktu. Tim jsem dokazal
zminénou doposud negativni zkuSenost s realitnimi agenty obratit v moji
velkou vyhodu. Probéhla dalsi schizka, ktera byla mnohem otevienéjsi,
dozvédél jsem se, e Lamborghini chtél dovézt do CR z USA, dozvédél jsem se
také, jak prostrednictvim inzeratu pouze hledal kupce, dokonce se se mnou
podélil o své zkusenosti ze Spojenych statl, kde pres rok bydlel na Miami a
kde zacinal jako clovék odklizejici na plazi listi spadané z palem.

Ten muz byl o 10 let starsi, avsak v jeho ocich byla stejna jiskra a energie jako u
mé a i pres vékovy rozdil a rozdilné Zivotni zkusenosti jsme dokazali hovorit
spolecnou feci. Najednou tak k nam do skupiny ptibyl dalsi ¢lovék a z plivodné
pouhé myslenky postupné vzesli tfi nadseni lidé, ktefi spolu zacali intenzivné
spolupracovat. Pravidelné jsme se schazeli v jednom byté, kdyZ jeden z nds
nemohl, poradali jsme videokonference pomoci Skypu, vymysleli jsme a poté
zase zahazovali jeden napad za druhym, az se nam nakonec spole¢né podafilo
vytvofit spole¢né podnikani a sehnat pro néj investora, jenZ nam poskytl
penize na za¢atek vyménou za podil ve firmé. Byli jsme tak nakonec Ctyfi, nase
rady posilil o vice jak 20 let starsi byvaly vrcholovy manazer, ktery pUsobil ve
tfech mezinarodnich firmdch a jednu svou firmu jiz Uspésné prodal.

PRVNIi SETKANI S INVESTORY

Bylo mi tedy 21 let, kdyz jsme si pronajali kancelaf v jedné z
nejprestiznéjSich ulic v centru Prahy a ja se stal spolecnikem ve své vlastni
firmé. Mohu fici, Ze na svété neexistuje lepsi Skola nez podnikani, jste hozen
do vody a vSe musite délat sdm. Neexistuji zde zadné hranice, nikdo vas
neomezuje, mate takovy prostor pro rlst, jaky si sami vytvofite. Prvni rok jsme
pracovali od rana do vecera, neexistovalo nic jiného nez nase firma a lidi z
firmy, osobni Zivot v této dobé a jesté dlouho poté Sel uUplné stranou.
Obohatilo nas to tak o mnoho zkuSenosti, které bychom jen tézko nabyli v
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zaméstnani, kde bychom byli omezovani potencidlem dané firmy a také
ulohou, kterou by nam vytycili jeji majitelé. Nase spoleCnost se zabyvala
investovanim do novych zajimavych firem, které pottebuji kapital pro svij rdst
¢i expanzi na nové trhy (v USA se nazyvaji business angels), v Ceské republice
jsme tak zaloZili prvni investi¢ni klub, ktery se takovému zplsobu investovani
pfimo vénoval. Postupem casu zacali do klubu prichazet prvni ¢lenové, tato
myslenka lidi ocividné zajimala a o dva roky pozdéji, jsme méli jiz pres 300
registrovanych ¢lenli. K nasemu prekvapeni se do klubu zadali hlasit velmi
bohati lidé, ktefi ne zfidka méli desitky a nékdy také stovky miliond korun na
investovani (tzv. investofi). S témito lidmi jsem si velmi dobre rozumél, bylo mi
jednadvacet let, sotva jsem mél jako zacinajici podnikatel na najem, vékové,
majetkem a zkuSenostmi jsme byli UpIné nékde jinde, pfesto se tito lidé s ndmi
bavili jako se sobé rovnymi - nikdy jsem se z jejich strany nesetkal s
povysSovanim Ci s tim, Ze by ndas jednoduse nerespektovali.

Od téchto bohatych lidi jsem se hodné naucil, predevsim jakym zptsobem
jednaji a jak premysili.

Vidy jednali na rovinu, neztraceli Cas, resili véci podle toho, jaké ve
skutecnosti jsou, oproti zbytku spolecnosti, ktera spiSe dava dlraz na to, jak
jednotlivé véci vypadaji. Mozna to byl také jeden z hlavnich ddvodd, proc¢ nas
tito lidé dokazali vzit mezi sebe. Mnoho lidem by se mohlo zddt divné, jak
nékdo, kdo nema vysokou $kolu, vice jak 10 let praxe a alespon milién na
bankovnim Gctu, se miZe bavit o podnikani a investovani s lidmi, ktefi maji
nékdy i 100ndsobné vice kapitdlu.

Jak uz jsem se zminil, tito lidé koukaji na to, co jim ddvate, pokud dokazete
hovofrit spolecnou redi, jste v jejich kruhu vitani. Vérim, Ze ta ¢ast lidi, s kterymi
jsem se poznal vice osobné, by si dokazala vzit i dobrou radu od bezdomovce
bez ohledu na to, Ze tyto osoby ma vétSina z ndas spojené se silnymi
negativnimi emocemi. Bezdomovci se pohybuji cely den mezi lidmi, znaji velmi
dobre kazdy kout mésta, jejich pohledy a nazory mohou byt v urcitych
oblastech mnohem prinosnéjsi neZli od lidi, ktefi znaji jenom svoji kancelar a
cestu z prace domdi. Pfi jejich rozhodovani, nehraji tedy pfilis velkou vahu
dogmaticky zakorenéné scénare, zvyky a ndzory pouZivané vétSinovou
spolecnosti, ale zamérfuji se predevsim na maximalni uzZitnou hodnotu, kdy
zarodky takového zpUsobu mysleni maji ne zfidka pocatek ve vyuzivani toho
nejstar$siho a nejprimitivnéjsiho zplsobu naSeho uvaZovani a tim je selsky
rozum. Tyto véci a mnoho dalSich, o kterych se zminuji ve své knize, déla tyto
lidi velkymi. Od doby, kdy jsem je poznal, véfim v neomezené lidské védénia v
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elitni spolecnost, ktera diky svym individualnim vlastnostem, profesionalnim
kvalitam, socidlnimu postaveni a predevsim informacim prosperuje v nasi spo-
le¢nosti. Tato teorie se v pribéhu ¢asu stala hlavni mantrou pro mé vzdélani a
vlastni Zivotni postoj.

PROCES SEBEUVEDOMENI

Vse, o ¢em se ve své knize zminuji, jsem védomé ¢i nevédomé vyuzival ve
svém podnikani, aniz bych si tolik uvédomoval vahu a silu téchto informaci.

VSechno se v3ak ve mné zacalo postupné ldmat, kdyZ jsem si zacal
uvédomovat, Ze jsem vlastné prakticky neresil nic jiného nez podnikani a
neustale mne ovladal strach z moZzného nedostatku penéz, nahle jsme se po
témér pétiletém vztahu rozesli s pritelkyni a ja zacinal byt na vSechno pomalu
sam a Casem jsem tak postupné zacal byt v neustdlém a tom samém kole, z
kterého nebylo uniku. Jakmile jsem si toto vSechno zacal uvédomovat, snazil
jsem se sv{j Zivot postupné ménit, nejprve jsem sniZil své pracovni nasazeni,
dopral jsem si vice odpocinku a vratil jsem se opét k fotbalu, na ktery mi v
poslednich letech nezbyval vibec cas.

Pfi tfetim zapase mi vSak nahle z ni¢eho nic praskla Achillova Slacha na
pravé noze. Je to zrovna Sestnact dni, co jsem se vratil domud z nemocnice, cely
mdaj Zivot se zménil a jesté dlouho bude jiny, neZ na ktery jsem byl zvykly. Ma
noha je otekld, celd v sadie a kazdy den si pichdm do bficha injekce proti
srazlivosti krve. Bydlim v pronajatém byté na Vaclavském nameésti v domé ve
Ctvrtém patfe bez vytahu, nem(Zu si sdm nakoupit a vétSinu casu lezim, aby
mi noha jesté vice neotékala. Doktofi mi rekli, Ze chodit budu za sedm mésicl
a fotbal si nezahraji nejspis rok, vérte, Ze v této situaci je fotbal opravdu tim
poslednim, na co bych myslel, predevsim se chci vrdtit co nejdriv do
normalniho Zivota, udélam pro to vse, co bude mozné. Uz jsem si zazil horsi
véci, fikdm si, vim, Ze je to pouze o psychice, tato celd situace mé zasahne
pouze tolik, jak moc ji to ve skute¢nosti dovolim.

Od té doby, co jsem lezel v nemocnici, jako by se mi zastavil ¢as, najednou
mam moznost nad vSim, co jsem v minulosti délal, premyslet, za¢ind mi
dochazet spousta véci.

Moc si preji, abych s touto Zivotni zkuSenosti naloZil co nejlépe, jako
doposud, kdyz se mi staly Spatné véci, vidy jsem se na nich snazil hledat
alespon néjaka pozitiva, ¢asto jsme v nasich Zivotech obétmi rdznych situaci,
toto je dle mého nazoru nejlepsi zplsob, jak jim miZeme Celit.
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Tento pristup z nds dokaze udélat psychicky silného ¢lovéka, ktery dokaze
vyrazné zmirnit negativni vlivy, které na nds pUsobi.

Vidél jsem nemocné lidi v nemocnici a vim, Ze jich tam bylo mnoho, ktefi
na tom byli hGfe neZ ja. Nechci si stéZovat, jen nad tim vsim zacinam vice
premyslet. Doslo mi, jak jsem vSim tim badanim travil mnoho ¢asu, na spoustu
véci jsem mél najednou jiny pohled, daleko citlivéji jsem vnimal své okoli a byl
spiSe smutny z toho, co se tady vSechno déje.

Automaticky jsem tak zacal mnoho ¢&asu ztracet tim, Ze jsem o tom
neustale s nékym hovofil, moje mysl byla plna uvah, jak tento systém zménit k
lepsimu, a tim mi vlastné zase utikalo to nejdllezitéjsi.

Béhem zranéni jsem se tak rozhodl pro velkou zménu svého Zivotniho
postoje, neztracet Cas Cinnosti a Uvahami o vécech, které sam nikdy nemuzu
zménit, netravit ¢as tim, jak zménit tento svét. Clovék tak lehce za¢ne it
denné s pocitem, jak je vSe nespravedlivé a lehce ztraci veskeré iluze o
krasném svété, ve kterém chce kazdy z nas Zit a jednou v ném vychovavat své
déti. Cast téchto védomosti jsem se tedy rozhodl ponechat pouze pro své
podnikani a mnoho z nich vypustit na delSi dobu z mé hlavy, abych mohl
normalné Zit jako mnoho mych pratel. Pfed timto rozhodnutim jsem vsak
nechtél tyto informace mit uloZzené pouze v mé hlavé, bal jsem se, Ze bych pod
vlivem novych informaci a myslenek na né mohl lehce zapomenout nebo bych
ze strachu, Ze o né pfijdu, musel mit neustdle na paméti udrZovani stavu mé
mysli. Tyto informace jsem ziskdval dlouho a predstavuji pro mé vysokou
hodnotu, jakmile bych nad nimi prestal pfremyslet a vytlacil je z mého mysleni,
byly by ztraceny a cely ten ¢as obé&tovany tomuto zkoumani, by byl nenavratné
pry¢, a to jsem nemohl dopustit.

Rozhodl jsem se tedy napsat tuto knihu a vétsinu téchto informaci tzv.
,zazélohovat" s védomim, Ze mohou pomoci mnoha lidem v CR a moZna i na
celém svété. Chci dat moZnost vSsem lidem pochopit, jak systém, v kterém
Zijeme, ve skutecnosti funguje, aby takto vice lidi mohlo nalézt cestu k
vlastnimu osobnimu Stésti.

Je to pro mé radost a zaroven vyzva, jsem rad, Ze mohu efektivné vyuzit
Cas, co budu doma, abych se s vdmi mohl podélit o mnoho informaci, a tim tak
trochu mozna i udélat néco dobrého pro jiné a nemyslet pouze na sebe. Tato
kniha mi dava také obrovskou moZnost se jejim prostiednictvim setkat s
mnoho novymi lidmi, s kterymi bych se normalné v Zivoté nesetkal, a rovnéz
také blize s témi, ktefi mé jiz znaji a mozna mé mohou poznat lépe.

Béhem cteni této knihy budete nachazet véci, které nékteré jiz znate,
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méjte v patrnosti, Ze tato kniha je predevsim o souvislostech, nejde tedy
vytrhavat véci z kontextu a zamérovat se pouze na jednu véc, nebot by vam
tim utekly dlleZité souvislosti.

S ohledem na snadnéjsi pochopeni je kniha c¢lenénda do kapitol, které na
sebe navazuji, neni tedy dobré preskakovat.

Tato kniha dava poznani, po precteni byste méli umét Cist mezi radky a
zvysit tak svoje moznosti v tomto svété prosperovat. Také ziskate pocit, Ze svét
neni fér a mlzZete s tim udélat dvé véci: neustdle o tom mluvit s druhymi a
diskutovat, jak je to vSechno Spatné, nebo vyuzit tyto informace pro sebe a
zaCit se mit |épe. Garantuji vam, Ze tou prvni cestou ztratite spoustu svého
Casu a vase situace se nijak nezméni.

Druha cesta: pokud budete znat, jak tento systém funguje, lze se v tomto
systému naucit |épe pohybovat. Tato cesta je tou spravnou, proto také v mé
knize nabadam své ctenare k tomu, aby se nesnazili zménit svét, ale zménili
sebe a svij postoj. Jen za téchto podminek se Ize stat Uspésnymi, a tak vice
nezavislymi na tomto systému. Reste proto predeviim sebe, nesnaite se
poucovat druhé, ucte sami sebe a zméfite své mysleni. Cim vice lidi to udél3,
tim vice jich zde bude prosperovat a svét se béhem nékolika generaci zméni
sam. Pamatujte, tato kniha z vas neudéla razem uUspésné, ale pomuize vam
zménit vas Zivotni postoj, ktery k tomuto uUspéchu povede. Bude to vsak
dlouha cesta a bude Cisté na vas, zda se ji rozhodnete jit, nebo radéji budete
zit dale v nevédomosti. Nejsem profesionalni spisovatel, proto bych rad,
abyste mé vnimali pfedevsim jako ¢lovéka stejného jako vy.

Tato kniha neni pouze knihou obsahujici informace o dnesSnim svété, je to
také predevsim velkd c¢ast mého Zivota, ktery jsem se rozhodl s vami
prostfednictvim této knihy sdilet.

Kazdy z nas preferuje odliSnou hudbu, obleceni, kulturu, presto vSak nam
zGstava mnoho véci spolecnych, dotykaji se nas vSech pfimo ¢i neptimo a je
zhola nemozZné pred nimi utéct, témi jsou nase planeta, mésto, popfr. vesnice,
misto, kde Zijeme a predevsim soucasnd spolecnost, v které se jako lidsky
jedinec pohybujeme.

V dobach vSeobecného klamu, dezinformaci v mainstreamovych médiich a
politickych tlakd celime jako lidstvo mnohym problém(m, napéti ve
spole¢nosti stoupa a projevuje se nejcastéji v podobé rlznych sporl mezi
spolecenskymi skupinami, které se nasledné odrazeji v riznych nafizenich a
spolecenskych normach ve snaze regulovat nas obcansky Zivot.

Snazim se lécit priciny - zprostfedkovat lidem potrebné informace - oproti
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Casto zaZitému schématu - ddvat penize (IéCit dlsledky), nebot vétsina praveé
onéch dnesnich problému (chudoba, nezaméstnanost, dluhy, krize, spory atd.)
vznikaji predevsim v dlsledku nedostateénych informaci a casté absence
schopnosti u lidi premyslet komplexné nad moznymi disledky svého pocinani.
Jsou to stale dokola omilané a zaZité polopravdy, které se posléze transformuji
do rliznych typ( dusevnich poruch a ¢astého pocitu osobni nenaplnénosti.

Pamatujte, tato kniha je pro slusné lidi, ktefi nezadaji zvlastni zachazeni,
ani protekci, ale jen spravedlivé moznosti pro splnéni svych pozemskych cilG.
Pozdéji pochopite, pro€ jsem se s vami o tyto informace podélil, pro¢ jsem je
tzv. nenechal lezet pouze mezi par vyvolenymi, odkud by nespatfily svétlo
svéta.

VsSechno na svété md svij divod, ani tato kniha neni vyjimkou, pozorny
Ctendr a pozorovatel pochopi, jini zistanou ve falesném pocitu domnéni,
zatimco skutecnd realita miZe byt i presto o poznadni bliZe, neZ si kdokoliv z nds
dokdzal nékdy predstavit.

Po precteni se na svét jiz nikdy nebude divat stejné!
Navic, obdrzime-li platbu do 3 dnd, ziskate knihu s podpisem
autora.

Garance nakupu zde:

Vybocuj z davu,
budes potrestan!
Kniha, ktera PRAVDU odkryva ...
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Podnikatelem se clovék rodi

V dnedni moderni dobé, kterd je charakterizovdna velkou
rychlosti a soucasnym politickoekonomickym systémem, je kaidy
Clovék soucdsti svéta, jehoZ ekonomika stoji na spotfebé. Musi se stale
vyrabét a prodavat, jinak by ekonomicky systém zkolaboval. Stoji tu
proti sobé dvé hlavni skupiny - podnikatelé a zaméstnanci. Mezi
podnikateli je tzv. ekonomicka valka — valka o zdkazniky, kdo vydéla
vice penéz - zatimco zaméstnanci valci pfedevsim s hrozici chudobou
a ¢asem (zdraZovani potravin, vysokd nezaméstnanost, zabezpeceni se
na dlchod, rlst dani apod.). Podnikatelé patfi nej¢astéji do skupiny lidi
s vySSimi prijmy, proto se do tohoto prostredi s ohledem predevsim na
financ¢ni dlivody (zbohatnout, mit se Iépe) snaZzi dostat ¢im dal vice lidi,
ktefi byli doposud pouze zaméstnanci. Tito lidé to vSak bohuZel ¢asto
nezvladnou, mnohdy se také nesmysiné zadluzi a nasledky poté pocituji
jesté podstatnou cast svého Zivota. Podivame-li se do americkych
statistik monitorujicich tento stav, tak do roka zkrachuje okolo 40 %
firem a do péti let zkrachuje celych 80 % nové zalozenych (devét
z deseti nepreZije deset let). V Evropské unii neprezije az 95 % firem
paty rok svého Zivota.

Umrtnost béhem prvnich let existence je tedy velmi vysoka.
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Je to predevsim dusledkem toho, Ze mnoho ze zacinajicich podnikatell
nema dostatecné vzdélani v podnikani (Skola je to nenaucila)
a schopnosti, aby mohli se svym podnikatelskym konceptem prorazit.
Pokud dnes za¢nete podnikat, zjistite, Ze podnikatelska uzemi
jsou jiz ¢astecné Ci uplné ovlddana lidmi, ktefi maji ono vzdélani,
zkuSenosti a schopnosti a nezfidka za nimi také stoji velky kapital.
Trh je dnes tak preplnény, Ze najit trini mezeru, tzn. misto, kde neni
zadna konkurence, je velice obtizné. Nerovny souboj se souc¢asnymi
podnikateli se jesté vice prohlubuje ve chvili, kdy je nasim protivnikem
napf. nadnarodni firma. Majitelé téchto spolecnosti jsou Casto cizinci
(napf. USA, Némecko), ktefi pravdépodobné jiz od svého narozeni
vyrustali v prostredi, kde kapitalismus funguje o mnoho déle, nékdy i
stovky let, oproti CR (od roku 1989). Kapitalismus je tak jiz dlouhou
dobu nedilnou soucasti jejich ekonomického systému a také jejich
spolec¢nosti. Maji vice zkusenosti, vyssi kapitalistické vzdélani a celkové
systém fungovani jejich zemé jim umoznuje lepsi vychozi pozici oproti
Ceskému ,,podnikavci“, ktery fungovani kapitalismu nezna a stale vice i
méné vyrusta v socialistickém Skolstvi a postsocialistické spolecnosti.
Velky rozdil ve fungovani nasi zemé vici ostatnim vyspélym
kapitalistickym zemim ma takové nasledky, Ze nejvétsi spolecnosti
pGsobici v CR jsou ¢asto vlastnény prevainé zahrani¢nimi vlastniky.
Jejich Cisté zisky tim padem akcionafi v nasi zemi velmi pravdépodobné
neutrati, ale skon¢i v jejich vlastni zemi.

SEZNAM NEJVETSICH FIREM V CR

VLASTNENYCH NADPOLOVICNi VETSINOU CIZINCI (podle obratul):
1) Skoda auto a.s. (Volkswagen International Finance N.V. —
100%)

2) RWE Transgas a.s. (RWE Gas International B.V. — 100%)

3) Foxconn cz s.r.o. (Foxconn Holdings B.V. — 100%)

4) Unipetrol a.s. (POLSKI KONCERN NAFTOWY ORLEN S.A.

- 63%)

5) Hundai Motor Manufacturing Czech s.r.o. (Hyundai Motor
Company —100%)

6) Alpiq energy se (Alpiq Central Europe AG — 100%)

24

7) Telefonica 02 Czech Republic a.s. (Telefonica, S.A. — 69%)


http://bit.ly/1bqg4oI
http://bit.ly/1bqg4oI

S

UKRADENY OBJEDNAT

Zaméstnani Vam vezme mnohem vice Nk
casu a energie, nez kolik ve skutecnosti g § / orenak

S ; KNIHU
dostanete penéz. ~ (Vzudio Pepegrac Bt

8) Barum Continental spol. s.r.o. (Continental Holding France
Sarl—70%)

9) OKD a.s. (New World Resources N.V. — 100%)

10) ENI Ceska republika s.r.o. (Eni International B.V. — 99.9%)
11) Tesco Stores CR a.s. (Delamare Luxembourg S.a.r.| — 55%)
12) Kaufl and Ceska republika v.o.s. (Kaufl and Tschechien
Warenhandel GmbH Neckarsulm — 100%)

13) Arcelor Mitt al Ostrava (ArcelorMitt al Holdings AG — 100%)
14) Toyota Peugeot Citroén Automobile Czech, s.r.o. (Toyota
Motor Corp — 50%, Peugeot Citroén Automobiles S.A. — 50%)
15) AHOLD Czech Repubilic, a.s. (Ahold Tsjechié B.V. — 96,9%)

VlIada je vsak i presto stastng, jelikoZz ma alespon vytvorena
pracovni mista. Tim se stabilizuje politické prostredi, nebot v ulicich
nebudou lidé protestovat, Ze nemaiji co jist. Nas stat ziska penize tim, Ze
zaméstnanci zaplati ze svych penéz dan a povinné odvody (zdravotni a
socidlni pojisténi). Opticky to vypada tak, Ze cast téchto penéz plati
zaméstnavatel. Prakticky to vSak ve vétsiné pfripadl zatiZi predevsim
zaméstnance, protoZe zaméstnavatel musi o tyto odvody snizZit jeho
redlnou mzdu.

Castku, ktera zaméstnanci zbude, utrati z nejvétsi ¢asti v misté
svého pobytu. Posléze ji vlada zdani jesté jednou (jiz potreti) pfi
spotfebé, pri nakupu statkd ¢i vyuZivani sluzeb (DPH, spotifebni dan,
kolky, cla apod.). Dari za to vSechno je pfili§ vysoka - jak pro obycejné
lidi, tak i pro cely nas stat. Tim, Ze nasSe vldda neumi vytvofit sama
pracovni mista a podpofit jejich vytvareni, stavdme se ekonomicky
zavislymi na tom, co kdo vymysli v cizich zemich. V kone¢ném dusledku
je naSe vyjedndvaci pozice na mezindrodnim poli velmi slaba. Proc¢ je
dnes dllezité mit spravné vzdélani a informace, ukazi na nasledujicim
konkrétnim prikladu, ktery zname z nasich déjin.

SAMETOVA REVOLUCE V LISTOPADU 1989

Byla to vyznamna historicka udalost, ktera stejné vyznamnym
zplisobem ovlivnila vyvoj a smér Ceské republiky na dalsi desitky let
dopfedu. V roce 1989 se zacal formovat nas novy samostatny stat,
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doslo k odtrieni se od tehdejsich socialistickych idealli, nastavila se
demokracie a nase zemé se nasmérovala na kapitalisticky systém -
alespon tak to vétsSina lidi vnimala. Celych jednactyficet let jsme byli
pod cizi nadvladou (1948 — 1989, komunisticky rezim — nadvlada
Ruska). Tato éra zanechala na nasem narodé silnou znamku. | kdyz od
revoluce uplynulo jiz vice nez dvacet let, nasledky socialismu doznivaji
jesté dnes. Abychom snadnéji pochopili, jak dilezity byl tento zlom a
jeho souvislosti, vratime se jesté na chvili zpét do socialismu.

Komunisticky rezim vymyslel pouze jednu moZnost
sebeuplatnéni a tim bylo zaméstnani. Lidé nemohli podnikat, kdo
kapitalisticky smyslel, Sel do vézeni nebo si s nim vlada néjak poradila.
Komunisticky rezim mél samoziejmé Spidny na zdpadé, kteti se snazili
kopirovat véci, které tam fungovaly. Kapitalismus tak znali velmi dobfe,
uméli ho rozpoznat a pomoci vlady trestali lidi za to, kdyZ takto nékdo
smyslel. Po prevratu v roce 1989, aZ na téchto nékolik vyvolenych, nevi
nikdo o kapitalismu témeér nic. Pfirozené tedy nastalo, Ze se tito panové
najednou stali vlastniky firem, skoupili nemovitosti a pGdu. Diky svym
kontaktdim na zapadé a znalosti jazyk( zacali do CR dovaZet zbo?i, po
kterém tady byla neutiSujici poptavka. Kdo na tom dale vydélal, byly
spolec¢nosti z rozvinutych kapitalistickych zemi, které se pustily do
podnikani v CR. Tito viichni méli vzdélani a informace, a proto na tom
vydélali. Opacna situace byla na strané ,obycejnych lidi“ - zbytku
ceského obyvatelstva (naprosté vétsiny) - ktefi zvonili na namésti klici a
kfriceli: ,,hurd do kapitalismu!“.

Vsichni opomnéli to nejpodstatné;jsi: kapitalismus a demokracie
nesouviseji pouze se svobodou slova, ale také s tim, Ze svobodné
volime, co chceme délat. A za tuto svobodu bereme také osobni
odpovédnost a prijimdme nasledky. V kapitalismu clovék miuze
dosahnout prakticky c¢ehokoliv, ale jedinou jeho jistotou je smrt. V
socialistickém staté naopak nemuze byt tim, kym chce, ale ma socidlni
(socialistické) jistoty, a to je onen kamen udrazu, ktery si nase dnesni
spolec¢nost neuvédomila a ¢emu se dodnes nedokazala prizpUsobit.

Po revoluci se také mnoho ¢eskych lidi vrhlo do podnikani
a s ohledem na tehdejsi dobu méli nékolikanasobné vyssi Sanci uspét,
nezli maji lidé dnes. Tuto pfiznivou situaci ovliviiovaly predevsim
faktory jako dobrd ndlada ve spolecnosti, neobsazeny trh a s nim
souvisejici hlad lidi po novych vécech. Dobra nalada ve spolecnosti
znamenala, Ze se lidé nebdli utracet penize, protoze véfili, Ze se budou
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mit lépe (jistota zaméstnani). PGjcky ziskané v tomto obdobi spousta
lidi ani nevratila. Po revoluci tu byl neskutecny ,bordel”, pajcovaly se
penize oproti zastavdm na nadhodnocené nemovitosti, které svoji
hodnotou neodpovidaly pdjéenym ¢astkam apod. Cést téchto lidi poté,
co si pujcila penize, odletéla do zahranici, aby se po desitkach let
pobytu vratila zpét do Ceské republiky a fikalo se jim Uspésni
podnikatelé. Po revoluci byl vSude velky chaos, nikdo pofadné nevédél,
jak co ma fungovat, a nasli se i lidé, ktefi na tomto zmatku dokdzali
patficné vydélat.

Neobsazeny trh znamenal, Ze na ném bylo dost mista i pro lidi,
ktefi podnikani pfiliS nerozuméli. Jejich nedostatky kompenzovala
nadprimérnd poptavka a malo silnych hracd na trhu. Jen diky tomu
mohli tito lidé prosperovat. Casem se praxi podnikani bud' nauéili, nebo
své firmy prodali lidem z kapitalistickych zemi. Ti ony firmy dale vedli a
zvySovali jejich hodnotu, nebo je zaradili do portfolia svych firem
s podobnym zamérenim (tzv. faze spolec¢nosti). Tim posilili svoji pozici
na trhu v ramci urcitého segmentu (¢asto nadnarodni spolecnosti).
Drive bylo mnohem snadnéjsi a pristupné;jsi zacit s podnikanim. Nutno
dodat, Ze tato situace je v3ak zcela legitimni, nebot kazda revoluce s
sebou pfinasi prilezitosti, na kterych se lidé oprosténi od strachu
mohou svézt. Rada lidi, je? zacala tehdy podnikat, by se dneska
prosadila jen stézi. Ne mdlo z nich vdéci za své vysledky predevsim
minulé dobé, ktera jim poskytla fadu privilegii a ¢asu, aby se podnikani
naucili nebo véas prodali svou firmu silnéjSimu hraci a vydélali tak
nemalé penize.

Néktefi se nenaucili podnikat do dneska. Jejich firmy vdécdi za
své udrZeni jednak spousté zakaznik(, jednak jménu, které si firma
dokdzala za ty roky vybudovat a jednak nékolika schopnym lidem, které
firmy postupné zaméstnaly. To jim umozZiuje jejich kapital, ktery
mohou investovat do kvalitnich lidi a dalSich firem - penize jim vytvareji
dalsi penize. Pro zacinajici podnikatele je dnes situace Uplné opacna.
Méame Spatnou ndladu ve spolecnosti, obsazeny trh, vysokou
konkurenci (mistni i svétovou — globalizace). Tyto aspekty kladou
mnohem vyssi naroky na zacinajici podnikatele, aby byli Uspésni a jejich
firmy prosperovaly.

V ramci globalizace uZ dnes nezdlezi pouze na daném
podnikateli, ale také na samotném domacim statu, ktery ho muze
vyrazné zvyhodnit ¢i znevyhodnit oproti ostatnim podnikateldm
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z jinych zemi (napf. rozdilnd vySe dotaci, dani, podpora exportu,
vzdélani atd.).

Lidé z rozvinutych kapitalistickych zemi maji vyssi predpoklady
dosahnout v podnikani Udspéchu nez lidé ze socialistickych (i
postsocialistickych zemi, nebot fungovani a mysleni jejich spole¢nosti
jsou v souladu s kapitalistickymi prvky a metodami.

OSM DULEZITYCH SCHOPNOSTI

Nékteré je mozno ziskat v priibéhu Zivota, jiné jsou vrozené.
Mezi sebou se scitaji, a kdyZz mame vsechny, jsme tzv. stoprocentni.
Cim vice ndm jich chybi, o to vice poniZzujeme na$ potencial. Ten viak
muizZeme uméle zvysit napt. spolupraci s osobou, ktera pravé ty nase
schazejici schopnosti ma. Tim je mliZeme na urdity Cas ziskat ¢i se je
casem od této osoby naucime. Spolupréce je zakladnim predpokladem
pfi podnikdni. S ohledem na omezeny cas kazdého ¢lovéka neni mozné,
aby dany jedinec mél vSechny tyto schopnosti na nejvyssi Urovni.
Spolupraci se Ize vzajemné doplfiovat a kompenzovat ztratu vznikajici
absenci urcitych naSich schopnosti. Veskeré tyto schopnosti jsou
individuadlniho charakteru a jsou dnesni spolecnosti velmi opomijené.
Dnes je totiz bézind tendence vse pausalizovat a hodnotit jedince
predevsim podle dosazeného typu vzdélani, které ma vétsina lidi stejné
a o samotném clovéku to prakticky nic moc nevypovida.

Pokud chceme byt v podnikani Uspésni, musime se na své
schopnosti zaméfFit a rozvijet je. Vidy by mély byt na vy3si Urovni, nez u
nasi konkurence, nebot od nasich schopnosti se spole¢né se vzdélanim
a informacemi odviji to, o kolik 1épe ¢i hlife jsme schopni podnikat
oproti nasim konkurentdim. V. momenté, kdy ma nase konkurence
lepsi vychozi pozici (mensi danfové zatiZeni, vyssi podporu domaciho
stdtu apod. — zahranic¢ni firmy), znamena to pro ndas automaticky
snizeni naseho potencidlu, které musime kompenzovat vyraznym
zvySenim Urovné nasich schopnosti, vzdélani nebo kvalitou informaci.
Vzdélani, které jsme ziskali, ¢i se jesté rozhodneme v budoucnu nabyt,
Uzce souvisi s nasim uUspéchem. Mnoho lidi dnes travi ¢as studiem
rGznych obor(, aniz by znali zptsob fungovani Skolského systému vs.
fungovani redlného svéta. Kratce o tom je pojednavano na konci této
kapitoly, vice se poté dozvite ve 4. kapitole (Vzdélani a dopad internetu
na dnesni dobu).
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Od nasich celkovych schopnosti se odviji nase dovednosti. Mezi
né patfi také proaktivni ptistup, nas zplisob mysleni, uméni dosahnout
svych cilli, komunikovat, zaujmout lidi a vytvaret pozitivni prostfedi pro
splnéni dualezitych cill v naSem podnikani. Jsou to Casto spiSe navyky,
které jsme si osvojili (vice v 9. kapitole — Jak zacit podnikat). Vétsi ¢ast
tvofi vrozené, mensi ziskané schopnosti. V pfipadé, Ze chceme obé tyto
strany charakteru nasi osobnosti zménit, ¢eka nas hodné prace, nebot
jsou Casto velmi silné zakorenény a jejich rozvoj zavisi na tom, s jakou
pravidelnosti a do jaké hloubky budeme tyto schopnosti rozvijet.

Sebedulvéra

Kazdy podnikatel musi predevsim véfit sdm v sebe a ve své
schopnosti. Stanovi-li si vlastni cil podnikdni, musi véfit, Ze to vSechno
dokaze. Pokud o sobé vnitfné pochybujeme, vidy se to podepiSe na
nasem vykonu. Tuto skutecnost nelze obejit ani tim, Ze si sami zaneme
néco nalhavat. Na zdkladé objektivnich skutecnosti, které o sobé kazdy
z nds vi, musime dospét k nazoru, zda na to mame ¢i ne. V ptipadé, ze o
sobé pochybujeme, nase pochybnosti nas znejisti, a to také vyciti i
ostatni. VSechny informace se ukladaji do naseho podvédomi, aniz
bychom si to pfimo uvédomovali. Podvédomi ovliviiuje nase mysleni,
schopnosti a neverbalni komunikaci, kterou je obtizné ovladat.
Skutecnost, Ze si ¢lovek nevéri, mohou tak velmi snadno odhalit nasi
potencialni obchodni partnefi ¢i zdkaznici.

S ohledem na obchod je to vidycky Spatné. Lidé vidy radéji
spolupracuji s clovékem, z néhoZ citi jistotu, mohou se na néj
spolehnout a v jejich ocich to zvySuje pravdépodobnost Uspésného
obchodu. Ve vyjimecnych situacich Ize preprogramovat nase
podvédomi a osalit ho. Tim ziskdme dobré presvédcovaci schopnosti
(neverbalni komunikaci, projev, schopnost argumentace apod.). Jedna
se vSak o sloZity proces, ktery dokazi spravné ovladat jen mentalné
velmi silni jedinci. Pro vétSinu lidi je s timto krokem spojeno azZ pfilis
mnoho vedlejsich negativnich Gcinkd.

Vira

Nestaci pouze véfit sobé, ale také nasemu uréenému cili v
podnikani. Je to naprosto stejna situace, jako kdyz si ¢lovék nevéri sam.
Realizace podnikatelského ndpadu zabere mnoho ¢asu, neZ se podafri
myslenku pfeménit na penize (cil kazdého podnikani). Pokud clovék


http://bit.ly/1bqg4oI
http://bit.ly/1bqg4oI

S

UKRADENY OBJEDNAT

Zaméstnani Vam vezme mnohem vice Nk
casu a energie, nez kolik ve skutecnosti § / orenak KNIHU
dostanete penéz. ~ (Vzudio Pepegrac | Bt

v v/

nevéri svému projektu, znamena to, Ze neni schopen ho prodat sam
sobé (zbozi, sluzbu). Tézko ho pak bude umét ,prodat’ svym
zakazniklm ¢i partnertm, které casto potrebuje pro sviij Uspéch.

V pocatcich naseho podnikdni znamena vira véfit néjaké vizi,
jelikoz hotovy produkt nebyl jesté vytvoren. V pfipadé, Ze na realizaci
spole¢né s ndmi pracuje vice lidi, musime byt presvédceni, ze také oni
véfi nasemu spole¢nému podnikani stejné jako my. Ve firmach na
manazerskych drovnich se proto ¢asto vyuziva vedeni pomoci sdilené
vize. VSichni maji jeden cil a tdhnou za spole¢ny provaz. V ramci fizeni
je vidy nutno odhalit blizké spolupracovniky, kteti spoleénému projektu
nevéri nebo o ném pochybuji. V tomto stavu mysli jsou hrozbou pro
uspésné dokonceni projektu, jelikoz cast prace, ktera je delegovana na
jednotlivého ¢lena tymu, nemusi byt odvedena spravné - zminény vliv
podvédomi na osobu. Tento ¢lovék mlze negativné ovliviiovat dalsi
osoby v tymu a tim celou operaci ohrozit. Vznika tim padem velké riziko
- ndkaza se Sifi velmi rychle a demotivuje cely tym. Proto je potieba
mit pfi fizeni tymu vidy oci na stopkach, zasahovat velmi rychle a
zaroven také primérené.

Disciplina

Vétsina lidi, ktefi dosahnou velkého Uspéchu, musi predtim
projit adekvatné stejnym ,peklem”, které si sami dobrovolné zvolili s
ohledem na své tuzby a vize. Nepfijemné okamZiky jsou soucdsti
podnikani a nelze je od téch prijemnéjsich oddélit.

Také je potfeba umét byt sam sobé Séfem. Pokud nebudeme
umét sami sebe dobfe Fidit, nikdy nezvladneme fidit ostatni lidi, coZ je
vidy potfeba pfi tymové spolupraci. Tato schopnost se nam hodi po
celou dobu podnikani. Na zacatku nam sebedisciplina pomUze tvrdé
pracovat a nesnizovat latku a pozdéji, az budeme mit jiz néjaké
vydélané penize a také vice ¢asu, nam umozni neusnout takfikajic na
vaviinech, abychom o to vSe, co jsme jiz vybudovali, lehce nepfisli.
Pokud nasi kolegové uvidi, Ze sami nemame disciplinu a neplnime napf.
terminy, automaticky nas prestanou respektovat a postupné také plnit
své Ukoly. Tato situace se c¢asto opakuje v mnoha firmach, ve kterych
jsou Fidici pracovnici respektovani pouze z titulu nadfizeného. Nikoli
vsak jako osobnosti, ke kterym by s ohledem na jejich charakterové
kvality jejich podfizeni vzhlizeli a plné je respektovali. Planovani a
realizace podnikatelského zaméru zahrnuje mnoho ukond.
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V ptipadé, ze je ¢lovék jesté stdle zaméstnan, musi témto cinnostem
vénovat témér veskery svlj volny Cas. Je naprosto bézné, Ze zatimco
nasi pratelé jdou ven se pobavit, prdvé spi, nebo jedou na hezkou
dovolenou, my jsme doma a pracujeme pro svou firmu. V téchto
situacich se ldme chleba a ¢lovék sdm na sobé vyzkousi, jak moc silné je
jeho odhodlani a motivace.

Vytrvalost
Mnoho lidi si mysli, Ze kdyz néco vymysleli a dali to jednoduse

na papir, ze uz v této fazi ma jejich ndpad ohromnou hodnotu. Hned
pocitaji, kolik penéz a jak rychle jim to vynese. To neni Uplné spravna
Uvaha, nebot napad ziskava hodnotu pouze ve fazi realizace. Prodat ho
zacala generovat zisk. Tomuto stavu predchazi mnoho ukont, které
jsou Casové a psychicky dosti naro¢né. Velmi lehce se vam stane, Ze
svymi naklady brzy nékolikandsobné prevysite ¢dstku, kterou jste si
plvodné naplanovali. Véci, které jste doposud povazovali za banalni, se
stanou mnohem komplikovanéjsimi, apod. Tyto Cinnosti se tak lehce
mohou z plvodnich mésici protdhnout i na nékolik let prace. V
pribéhu této faze je clovék casto staven do situace, kdy ma na stole
spoustu prace a penize jsou jesté dal, nez si mysli.

Predstavivost

Mozna to zni ponékud prekvapivé, ale predstavivost je klicova.
Pfedevsim v raném stadiu podnikani, kdy je potfeba celou véc detailné
promyslet. JelikoZz produkt jesté v této fazi neexistuje a neni
hmatatelny, je potfeba si ho umét v nasi mysli detailné predstavit.
Zejména jak bude vypadat, fungovat, jak jej budeme prodavat, jaky
bude nas marketing, ¢im budeme lepsi nez konkurence, s kym budeme
spolupracovat, jak bude spoluprdce probihat, apod. Cim lepsi
predstavivost ¢lovék ma, tim spiSe mUzZe prijit s originalnimi napady a
také lépe svij koncept pfipravi.

Neni tajemstvim, Ze v USA pfi pozorovani UspéSnych
podnikatelG zjistili, Ze pravé oni maji velmi casto vynikajici
predstavivost. Z psychologického hlediska plati, Ze myslenky dokazi
ovliviiovat nase podvédomi, které je schopné pozitivné plsobit na nasi
proaktivitu (to, co délame) smérfujici k dspéSnému dokonceni
podnikatelského zaméru. Nékdy se miZeme setkat se réenim: To, co
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jsme schopni si v duchu predstavit, toho také mulzieme skutecné
dosahnout. N3d5 mozek nedokaZe rozliSit mezi realitou a naSimi
myslenkami, nebot kdyZz zavieme oci a naSe predstavivost zacne
fungovat, ony pfedstavy nds mozek vnima jako redlné obrazy a emoce,
jindy prdvé nami vnimané pouze skrze nds zrak. Zkuste si tfeba dnes ¢i
zitra najit klidné misto, zavrete oci a predstavujte si, jak se prochazite
po plazi, kde jste byli minuly rok na dovolené. Pfedstavuijte si, jak vas
pali slunicko, citite morsky vanek a detailné si vybavujte okoli, cestu od
vaseho hotelu. Uvidite, Ze pokud se umite dobre soustredit, budete se
citit, jako byste tam pravé byli.

V podnikani je velmi dalezitd motivace. Pokud si dokdZzeme v
mysli vizualizovat nase budouci Uspéchy a skutecné citit s tim spojeny
Uzasny pocit, je to jedna z nejlepSich cest, jak byt celou tu dobu
motivovan. Emocni pfedstava je vidy silnéjsi nez vizualni (papir s
napadem). To plati jak u motivace, tak i pfi prodeji cehokoliv.

Predstavivost je tvaréi schopnost. Pablo Picasso tvrdil, Ze
vSechny déti se rodi jako umélci. To jen systém zpUsobi, Ze o tuto
dovednost pfijdeme. V dne$ni dobé mnoho lidi ztraci predstavivost
béhem dospivani, kdy rezignuji na své sny pod tihou kaZdodennich
starosti, kterym museji svlj Zivot podfidit. Velkou vinu na tom nese
zpUsob naseho Zivota a také systém hodnoceni ve Skolach, jez je
postaven predevsim na jedné spravné odpovédi, ma tendenci vse
pausalizovat, trestat Spatnou zndmkou za Spatnou odpovéd a tim
totalné potlacovat individualismus.

Spoléhat se na sebe

Na tuto chybu doplatila jiz spousta lidi, ktefi vytvofili své
podnikani a Fizeni pridélili vykonnému rediteli, projektovému
manazerovi, kamarddovi, anebo spoléhali na rddoby odborniky, apod.
Timto chovanim si lidé ve své hlavé vytvofi vlastni alibi — nemusim se
tomu vénovat, on to pfece zvlddne dobfe za mé. Zapomina se ale na to,
Ze motivace povérenych lidi je ¢asto odlisna od motivace vlastniki. Ve
vétsiné pripadd ma povéreny clovék méné informaci a znalosti o
daném projektu. Zakonité plati, Ze kdo ma vice informaci, ten
podnikatelskému projektu vice véfi. Je si mnohem jistéjsi ve vsech
moznych situacich, s kterymi se ve svém podnikani denné
setkava.
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Je také dobré zdlraznit, Ze nékteré informace sdélovat nelze
(hrozi odcizeni KNOW HOW). Pfedanim fizeni jiné osobé se
automaticky zhorsuje informacni systém a tim i kvalita informaci, které
se k vam dostavaji. MUzZete se tedy stat prijemcem lehce zkreslenych
informaci, které posléze Spatné vyhodnotite. Jedno Spatné rozhodnuti
pak muze vasi firmu stat budoucnost, ¢i se miZete pfipravit o velké
zisky.

Nechci hanit praci odbornikd plsobicich v téchto oblastech. Je
dobré vyuzivat jejich sluzeb, pouze vsSak na konzulta¢ni Cinnosti a
potiebnou asistenci. Rizeni byste vidy méli mit na starost vy. Ocitnete-
li se v situaci, kterd vam fizeni své firmy znemoznuje, napf. nemoc,
nedostatek casu apod., snazte se pfinejmensim vzdy na fizeni dohlizet z
pozice zucastnéné osoby. Spravny podnikatel by se mél vyvarovat
tohoto alibi a nemél by se bat rozumné riskovat. Je dobré se fidit
heslem: To, co jsem udélal, za to mé trestejte nebo chvalte. Idealni je
byt v podnikani vzdy zdvisly na co nejmensim poctu lidi. KdyZ se udélaji
chyby, vidycky je lepsi, kdyZ je udélate vy a poucite se z nich, nez kdyz
tyto zkuSenosti ziskd clovék, ktery s nimi muaze kdykoliv odejit
(zaméstnanci, externi spolupracovnici apod.).

Energie

Nase télo je jako produkt, ktery ma urcité produkcni
schopnosti, jez se odviji od toho, co nasemu télu ddvame - myslim tim
predevsim stravu, pohyb a odpocinek. Pokud jime malo nebo nekvalitni
véci, naSe télo a mozek jdou automaticky s vykonnosti dold. Je to
podobné jako u auta. MlGZeme mit krasné Ferrari s Sestilitrovym
motorem, s vynikajicimi jizdnimi vlastnostmi, ale kdyZz do néj budeme
davat nekvalitni benzin ¢i fritovaci olej, auto ndm v tom lepsim pripadé
pojede pouze na zlomek vykonu, v tom horsim nepojede vibec, a to i
presto, Ze ma ve vybavé pres pét set koriskych sil pod kapotou.

Podnikani je ndro¢na disciplina, ¢lovék je vystaven mnoha
situacim, s kterymi se musi umét vyporadat. Proto je dilezité, aby nase
télo bylo v pohodé. Kdyz jsme hladovi nebo se nekvalitné stravujeme,
vyrazné tim poniZzujeme svij potencial. V tomto stavu mozek a ani télo
neni schopné podavat dokonalé vykony. Nase télo ma energii tak
akorat na udrzeni Zivotnich funkci a nemnoho nezbytného pohybu.

Tento problém doprovazi predevsim spoustu mladych lidi
(hlavné student(l), ktefi pravé s podnikdnim zacinaji. Obzvlasté pro né


http://bit.ly/1bqg4oI
http://bit.ly/1bqg4oI

S

UKRADENY OBJEDNAT

Zaméstnani Vam vezme mnohem vice Nk
casu a energie, nez kolik ve skutecnosti § / orenak KNIHU
dostanete penéz. ~ (Vzudio Pepegrac | Bt

je toto obdobi velmi narocné. Musi platit mnoho véci (Skolné,
ubytovani, véci do skoly, atd.). Vétsina si tak pravidelné nékam chodi
privydélavat penize. Pokud nejsou z movitych rodin, obvykle nemaji
moc penéz a ani osobniho ¢asu. Casto pak musi Sidit svoji stravu na
ukor ,,dllezitéjsich véci“.

Tady je potfeba zménit paradigma, jakym se na dobrou stravu
divame. Chci tim Fici, Ze to nezdleZi predevsim na penézich, ale na tom,
co kupujeme. Energie nam pomuze k lepSimu pocitu ze sebe, ale také
vyrazné zvysi nasi aktivitu a efektivitu Cinnosti. VSeobecné se tedy
doporucuje udélat si rdno trochu ¢asu a v klidu se Nasnidat, protoze
jinak nase télo pojede na , pohon” z predchoziho dne. Urcité najdete
néco, co vam bude chutnat a zaroven vasemu télu doda dostatecny
pfisun energie. Mné osobné funguji ryby, ryze, téstoviny, zelenina a
ovoce.

S pfijmem energie souvisi také to, jakou energii umi nase télo
vytvofit ve vztahu k vnéjsimu okoli. Je to vrozena schopnost, jedna se o
povahu nékterych jedincl (charisma). Je prokazano, Ze lidé, ktefi jsou
tzv. plni energie, umi vice pozitivné pUsobit na druhé lidi a také Iépe
vstifebavaji informace. Oproti typickému stylu komunikace vétsiny lidi,
kde slova nejsou doprovazena silnymi emocemi a pocitem vasné pro
danou situaci. Tito lidé dosahuji vyssich vysledkl pfi vedeni lidi, jelikoZ
umi energii nepfimo prostfednictvim svych specifickych ryst chovani
predavat dalSim lidem (vyraznéjsi neverbalni komunikace, mimika
obliceje, gesta, tdn hlasu apod.). Mnohdy, kdyZ se objevi v mistnosti,
jako by mistnost sama najednou ozZila. To ma pak pozitivni vliv na
Uspésnost vyjedndvani a pracovni atmosféru. Pokud budeme jist cely
Zivot pouze sama écka, stabilizdtory, aromatizatory, rlizné nahrazky,
apod., ve skutecnosti na tom bude nase télo tak Spatné, jak Spatné je
nase jidlo.

Odpocinek

Mnoho lidi se domniva, Ze ¢im vice pracuji, tim vice vydélaji
penéz. Ano, tak tomu je v zaméstnani, kde jste placeni hodinovou
sazbou a kde na vas nikdo neklade narok, abyste o praci néjak pfilis
premysleli. Podnikani je na rozdil od vétSiny zaméstnani tvardi ¢innost,
ve které plati, Ze Clovék musi neustdle o spousté véci premyslet
(planovani, organizovani, realizovani, kontrola, atd.). VétSina
zaméstnanc( pracuje od deviti hodin rano do péti hodin odpoledne.
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Tim jejich pracovni ¢innost kon¢i a sousttedi se uz jen na svij volny cas.
V podnikani jste v praci prakticky neustdle. S ohledem na mnozstvi
¢innosti, které musite zastat, se velmi lehce stanete strojem, ktery se
neumi zastavit. Situace je jesté ndaroc€néjsi, kdyz napf. pracujete
zdomova. Nedochdzi tak k pfirozené zméné prostiedi - vyména
prostoru pracovny za prostory domova. Clovék m& podvédomé
zafixovany domov jako pracovni prostfedi, které ho nuti v podstaté
stéle pracovat. Pfesné tak to ma mnoho podnikatel a c¢asto i dlouho
po tom, kdy se toto vysoké nasazeni negativné projevi na zdravi i
rodiné. Rozpady manzelstvi ¢i nefungujici vztahy tady nejsou velkou
vzacnosti. Odpocinek je tedy velmi dulezity jak pro osobni Zivot, tak
pro vlastni podnikani. Diky odpocinku pfestanete byt zahledény pouze
do své prace. Ziskate nadhled, ktery je pro vase podnikdni neméné
dllezZity. V ptipadé problém( v podnikdni tak mlzZe byt prekvapivé
nejlepsim fesenim tydenni pobyt na horach, kde si ¢lovék odpocine

a prijde na nové myslenky. Relaxace nam umozZni si uvédomit, proc
vlastné chceme vydélavat velké penize. Lidé se dnes stale za nécim
honi, aniz by méli ¢as si uvédomit to nejpodstatné;si: proc¢ to vSechno
délaji a co je skuteéné déla stastnymi (vice v 10. kapitole — O ¢em se
nemluvi).

DEGRADOVANY SYSTEM VZDELAVANI

Zvlastni ulohu ma vzdélani, které patii do specialni kategorie.
Jak uZ jsem psal vySe, Skolsky systém hodnoceni ma tendenci
pausalizovat. Stejné tak to délame i my v osobnim Zivoté. To, jaké
vzdélani jsme se rozhodli ziskat, ma ohromné nasledky, které nejdou
jen tak vratit zpatky a ¢lovék si to v ten historicky okamzik
ani neuvédomi.

Mnoho lidi se v dnedni dobé pidi po vzdélani, aniz by presné
védéli, kym chtéji byt a co chtéji délat. Myslime si, Ze kdyZz budeme mit
vysokou skolu, ziskdame skvélou praci a zazra¢nou kariéru. Bohuzel, kdyz
se po studiu vratime do reality, zjistime, Ze samotné Skolské vzdélani je
nam celkem k ni€éemu. O podnikani v ném neni ani zminka. Cim dFive to
pochopime, tim na tom budeme lépe. Skoly jsou zaméfeny pouze
zaméstnanecky. Jestli jste Uspésné zvladli vystudovat vysokou Skolu, o
vas ve skutecCnosti témér nic nevypovida. Kromé toho, Ze jste byli
schopni se néco naudit a ziskali jste navyk pravidelné nékam dochazet.
Mate vzdélani jako dalSich sto tisic lidi, ktefi vychazi ze skoly kazdym
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rokem a stdvate se zavislymi na zaméstnavatelich (podnikatelé, stat).
Vsichni, ktefi vystudovali podobny ¢i stejny obor (dfive, soucasng,
pozdéji), tvofi na trhu prace vasi konkurenci. A nejsou to jen lidé z CR,
ale také ostatni absolventi daného oboru z celého svéta (globalizace).
MuZete se tedy odlisit napf. tim, Ze budete mit vyrazné lepsi praxi. K té
se vsak jako student obvykle nedostanete, proto vas cekd spiSe
McDonald, prace vbaru, apod. Nebo se muzZete odlisit prestizni
vysokou Skolou (Harvard, Oxford, Yale atd.), kam se ale dostanou
skute¢né jen ti nejlepsi. Vysoké skoly by nam za urcitych podminek
mohly pomoci k lepSimu zaméstnani a kariére. To by vSak musel
efektivné fungovat trh prace, coz se v praxi ale nedéje — nevznikaji nova
pracovni mista, stupnuje se strach lidi o svou praci a zvySuje se pocet
uchazecl o pracovni mista. Roli hraje vsudypfitomna protekce
a korupce, zatimco dobrych mist je pouze nékolik a jen pro vyvolené.

Cely Skolsky systém je také degradovan tim, Ze dnes muze
vysokou Skolu studovat témér kdokoli, kdo se pro ni rozhodne. Kdyz
Clovéku nevyhovuje statni, jde na soukromou $kolu. UZ ddvno neni
studium otdzkou 1Q a nadani, ale zejména otdzkou priority daného
jedince. Dnes jiz zndmym faktem je, Ze klesd uroven Skol vsech typQ.
Nejen vysokych, ale i stfednich (vybérovych Ci sportovnich). To, Ze ma
dneska vysokou skolu vystudovanou ,kdekdo”, je problém samotnych
$kol a samozrejmé také vlady. Skoly cht&ji mit hodné studentd, protoze
na kazdého fadného studenta dostavaji pfispévek. Musi tedy naplnit
ro¢niky za kazdou cenu. Nase vlada nastavila pfesné takové podminky -
je to zacarovany kruh. | kdyby se néco zménilo, co se stane s lidmi, ktefi
maji vystudovanou vysokou c¢i stfedni Skolu a vlastné ji nikdy mit
neméli??? Na to nikdo nedokaZe odpovédét. Je to stejné jako davat
licence na prodej Iékl kazdému, kdo si o ni zazada. K tomu, abyste
mohli zadit dostdvat penize od statu, musite mit objednavky na urcité
mnozstvi 1ékd - pokud je mit nebudete, nedostanete penize. Zacnete
tedy léky nabizet i jiné skupiné, neZz pro jakou jsou uréené — pocet
objednavek tedy splnite. Co se stane pak? U lidi, kterym plvodné lék
nebyl uréen, vyvola jeho uzivani jiné vedlejsi ucinky. Stanou se ,fetaky”,
nakaZenych ve spolecnosti bude pfibyvat, bude to mit vliv na celou
spolecnost a vyrazné to snizi dlivéru v tento segment.

Osobné znam mnoho takovych lidi, ktefi celou zakladni Skolu
méli velmi podprimérné studijni vysledky. Pak Sli na soukromou
stfedni skolu, protoZze jinam se nedostali. Najednou se jim
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nékolikanasobné zlepsil primér znamek a zaroven vyrostlo jejich ego.
Tento pocit jim zvysil sebedlivéru a nabidl ambici jit studovat dal na
vysokou Skolu. Spole€né s ostatnimi se stanou soucasti skupiny tzv.
uchazeCl o studium na vysoké Skole. Vznika skupina lidi, ktera je
slozend z uméle vytvoreného segmentu (lidé s nizkymi studijnimi
predpoklady) a ptirozeného segmentu (lidé s dobrymi ¢i vysokymi
predpoklady). Ta automaticky svym sloZenim snizuje kritéria pro pfijeti
uchaze¢l na gkolu. Vytvaii se tlak na podminky pfijeti na VS, které se
pfirozené musi upravit (sniZit), aby se co nejvice uchazecl
(potencidlnich zakaznik(l) mohlo stat soucasti téchto Skol. S tim také
vzapéti vzroste pravdépodobnost budouci moci, kterou néktefi tito
jedinci ziskaji. Budou pak rozhodovat o budoucnosti jinych lidi z pozic
(manazefi, reditelé firem), na které se dostanou diky svému CV a
svému socialnimu bohatstvi (viz kapitola ¢. 5 — Od bohatstvi se odviji
moc). Tuto ndslednou budouci situaci dobfe vystihuje ruské pfislovi:
,KdyZz jeden hlupdk hodi do morfe kdmen, ani sto moudrych ho
nevytahne.” | pfes snahu a zodpovédnost skol zachovat prestiz a kvalitu
vyuky, se musi podfidit situaci na trhu, neb by sice zlstaly Skolami
prestiznimi, ale bez student(, tudiz bez penéz a bez ucitel.

Vyse zminéné aspekty, napt. Ze nevznikaji nova pracovni mista,
zvySuje se strach lidi, pFichazeji stale novi uchazedi, vSudypfitomna
protekce a korupce) na sebe neustdle vzajemné pUlsobi, strachy a obavy
stoupaji. Za jak dlouho se trh uzdravi? To jsou otazky, na které nikdo z
nas nedokaZe odpovédét - pravdépodobné to bude trvat nékolik
generaci.

Kdyz jsem byl maly, véfil jsem, Ze vidy vitézi ti nejlepsi,
bohuZel ale v nasem svété vitézi ti vyvoleni. MUZeme se hodné snazit a
pili se nejspisS dostaneme vysSe, nez v soucasné dobé jsme, avsak nas
horni limit je omezeny. Nikoli nami samymi, nybrzZ tim, jak neoficidlné
funguje nase spolecnost. Jestli budeme schopni to zménit, zavisi na
tom, jak na sobé budeme pracovat a jak rychle pochopime, jaka je ta
neoficidlni verze fungovani, o které se nemluvi. Prvni cestou k Uspéchu
je uvédomeéni si, co v Zivoté chceme. A podle toho se rozhodnout pro
vzdélani, které k tomu budeme potiebovat. Zijeme v rychlé dobé a
jsme velmi lehce ovlivnitelni vétSinovou spolecnosti. Jsme
materialisti¢ti a vSude nam jsou predhazovani Uspésni a bohati lidé. Je
potfeba se tedy zastavit a tomuto bodu v naSem sebepoznani vénovat
velkou pozornost, protoze se od néj odviji mnoho dalSich véci, které lze
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vzit poté jen tézko zpatky. Ptejme se sami sebe, co chceme, proc a jaka
nejlepsi cesta k nasemu cili vede. Chci jit na tuto Skolu? Chci délat tuhle
praci? Nejdu na to nahodou jen proto, Zze tam jde kamarad i
kamaradka? Nebo to prosté délame jenom proto, Ze je to normalni a
délaji to vsichni kolem nds? Co kdyzZ to vSechno je sice normalni, ale
vlastné Uplné Spatné?

Toto byla pouze ukazka z knihy Ukradeny potencial. Cela kniha
ma 8 dalgich kapitol. CENA nyni: 249,- K& (% K&).

Po precteni se na svét jiz nikdy nebude divat stejné!
Navic, obdrzime-li platbu do 3 dnd, ziskate knihu s podpisem
autora.

Garance nakupu zde:

Vybocuj z davu,
budes potrestan!
Kniha, ktera PRAVDU odkryva ...
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Zaméstnani Vam vezme mnohem vice £
KRADENY

casu a energie, nez kolik ve skutecnosti ¢ W
dostanete penéz. ~ (Yawdio Pepesrac i

Seznam kapitol

1) Jak to vSechno zacalo
— PRVNISETKANI S INVESTORY ...ttt 15

— PROCES SEBEUVEDOMENT ... .o 17

2) Podnikatelem se ¢lovék rodi

- SAMETOVA REVOLUCE V LISTOPADU 1989 ..........coouveneenn... 25
— 8 DULEZITYCH DOVEDNOSTI ..ottt e e 27
—~DEGRADOVANY SYSTEM VZDELAVANI. ..., 36

3) Lidé a prostor ovliviiuji nase mysleni

— OVLIVNOVACI FAKTORY ...ttt e e 42

4) Vzdélani a dopad internetu na dnesni dobu

—POINTA O VZDELANI..... ... ... . . . 62
—INSTITUCIONALNI VZDELANI ... ... i 64
—INDIVIDUALNI VZDELANT. ........ ... . 68
—BYT ZBYTECNE NAPRED .. ..ottt e 74
~INTERNET A DOPAD NA DNESNIDOBU .......oovviiiiaianinnn, 75
- CO NAM MODERNI TECHNOLOGIE VZALY ..........coveeiiiinnn.. 79

5) Od bohatstvi se odviji moc

— SOCTIALNI BOHATSTVI ..ottt et 81
- EKONOMICKE BOHATSTVI ... i 89
—BARIERA VSTUPU ...t et 90
- SOCIALNI BOHATSTVI VYTVARI EKONOMICKE BOHATSTVI...... 91

— LIDE CHTEJI VLADNOUT ...\ttt 94
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6) Casoprostor 24 hodin

- K BOHATSTVI SE CLOVEK NEPROSETRI .......covvvinivinnnn.

7) Fakta o zaméstnani a podnikani

— ZAMESTNANCI JAKO OVLADANE LOUTKY ..o tveveeeaann
— ZIVNOSTNICI OTEVIRAJI OCI A ZACINAJI UVAZOVAT .......
-~ PODNIKATEL PREMYSLI 24 HODIN DENNE....................

~INVESTORI A JEJICH VLASTNI INFORMACNI SYSTEM. .......

8) Mafie jako vzor pro podnikani

~ ORGANIZOVANY SYSTEM ...ttt

~ CEKRANIT TEESMRT s sivsmssnnisin 55 oo s s st sy $5 Suam

9) Jak zacit podnikat

~ NIKDO NEDOKAZE NIC VELKEHO SAM ............covvvun...

- JAK SE NEZADLUZIT A ZISKAT PENIZE PRO SVOJI

ZACINATICT FIRMU: s s i 55 s s e e S e s s
—~BUDOVANI VLASTNIHO SYSTEMU .. ..ooviteiiaieeaanannn

- BUDTE PRIPRAVENI NA KRACH SVEFIRMY ..................

10) O ¢em se nemluvi

— NEJSME TOU NEJVYSPELEJSI CIVILIZACT .....................
—CO BYCHOM MELI ZMENIT ... ... i,

— POSELS TV, oo
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Claudio Depeyrac v médiich:

Z prazské kavarny Slavie (rozhovor pro AC24.cz)

‘ Spustit Video

——

{

Hostem v ELIATV.

ELIA TV

Spustit video
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Po precteni se na svét jiz nikdy nebude divat stejné!
Navic, obdrzime-li platbu do 3 dnd, ziskate knihu s podpisem
autora.

Garance nakupu zde:

Vybocuj z davu,
budes potrestan!
Kniha, ktera PRAVDU odkryva ...

B A B
i, PO

Nase skupina Eita jiz pres dva tisice fanousku. Pfihl3sit se lze
kliknutim.

K
To se mi libi

klikni na
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